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& PUNTO DE VENTA

Replus

EXPERTOS EN EL
NEGOCIO DEL
CERRAMIENTO

EFICIENTE

;Qué valor tiene saber
gue su negocio va a ir bien?

Con el punto de venta Replus, olvidese de las
preocupaciones a la hora de emprender su
nuevo negocio. Le asesoramos desde el
principio, estamos a su lado para perfilar
todos los detalles.

Le formamos, asesoramos, y planificamos

juntos las etapas del proyecto .

Ponemos a su disposicion  todas las
herramientas efectivas para empezar su
negocio. Somos conscientes que un negocio
no es tan solo vender una ventana.

Garantizamos un modelo de negocio,
respaldado por una empresa lider en el

sector.



[ |
‘P
H { A
ik |
il il 'l

Ventanas

A Rep

'

-

lus

Z . = ~ ) |

| &&= <3 "

/ l“"., / UiZdrgy /
R
iy el oW il

Sistemas Practicables

Cortina Técnica

\

m Estores

m Corredizos

& Screenplus
~\

T

m Cortinas Verticales

m Graduables m Deslizantes m Fij

Sistemas Corredizos

|

(O

o

m Paneles Japoneses




& PUNTO DE VENTID

Replus

QUE OFRECE EL PUNTO DE VENTA REPLUS

GESTIONAR UN NEGOCIO CONSTANTE...

v/ Disponemos de cursos de venta de forma continuada, presencial y online para
garantizar la mas alta profesionalidad del personal del punto de venta, esta formacion
no solo se realiza en las instalaciones de la central, sino también en puntos de venta

ya operativos.

v/ Tener un catalogo de productos competitivos y de facil gestidn, el cual nos permite

crecer y alcanzar los objetivos marcados.

v Disponer de un modelo de negocio probado, con mucha experiencia, pudiendo constatar

su viabilidad a través de los mas de 150 puntos de venta ya existentes.

v~ Un negocio sin stock, solo realiza la compra cuando ya se ha materializado la venta,

sin productos descatalogados ni desfasados, el Unico stock es la exposicién.

v Disponer de atenciéon comercial personal desde el primer momento, durante todo el
proceso, desde la localizacién del futuro punto de venta y seleccidén del local, hasta

la negociacion del mismo, un asesoramiento completo.

v/ Valoracién conjunta del presupuesto total para el acondicionamiento completo del
punto de venta, inclusive haciendo un disefio 3D personalizado sobre el local en

cuestion, antes de dar el paso definitivo a la inversion.

v/ Confeccionamos de forma personalizada, la cuenta de explotacién del punto de

venta para ejercicio de 5 afios consecutivos, tiempo estimado de la amortizacion.



v/ Disponemos de informacién respecto a las entidades bancarias, especializadas en

este tipo de inversidn, con posibilidad de materializar la financiacién de la inversion.

v/ Disponibilidad de servicio de comunicacién y gestién de la pagina web, con actualizaciones

constante y periddicas, garantizando una imagen actual.

v Software de gestién especifico disefiado para cubrir todas las necesidades del punto
de venta, mediante el cual podran realizar los presupuestos en el momento de forma
agil y sencilla, de este modo el cliente podra salir de la tienda con su presupuesto.
Ademas, cuando se formalice la venta, podra enviar el pedido a fabrica de forma

rapida.

v/ Plataforma de venta Online, la cual permite tener abierto el punto de venta las 24
horas al dia los 7 dias de la semana, lo que permite tener una gestiéon de venta

actualizada.

v/ También hemos desarrollado un tracking , a través del cual podran ver en tiempo
real el estado de sus pedidos, sabiendo en todo momento si estamos a la espera de
la recepcion de materiales, en qué proceso de fabricacién se encuentra, incluso si ya

esta en ruta el nombre del transportista y el teléfono correspondiente.

v/ Un sistema de gestion de cobros sin morosidad, nuestra gestora de cobros le orienta
y facilita la informacion de la viabilidad en la venta, para que disponga de los recursos

necesarios para empezar cada proceso.

v~ En completa predisposiciéon al punto de venta, en cuanto a su infraestructura ,
pudiendo realizar visitas a planta de produccidon de la marca, incluso también

visitas a las plantas de fabricacién de nuestros distintos proveedores relevantes.

v/ Desde nuestro departamento comercial ofrecemos asesoramiento en la contratacion

del personal, pudiendo estar presente en las entrevistas.



TODO PARA GARANTIZAR

Médulo Expositor

Un producto bien expuesto contribuye a su buena venta, para ello le
proporcionamos un modulo expositor iluminado con leds, disefiado
especificamente para que luzcan nuestros productos, tengan buena
visualizacion y sea estable.

Estimacién 6.000 € (8 médulos)

Caja Sonido

Este simulador de sonido que incorpora una alarma y un sonémetro,
midiendo y percibiendo el alto grado de aislamiento acustico de forma
fiable.

Estimacién 1.000 € (mdédulo con ventana)

Esquina Muestra

Secciones de esquinas que nos muestran el interior de los elementos,
visualizando las camaras, pudiendo medir los espesores, ademas son faciles
de trasportar, ya que las servimos en un maletin con nuestra imagen
corporativa.

Estimacién 250 € (5 unidades)

Mesa Atencion al Cliente

La mesa de atencion les permite poder estar comodamente con sus
posibles clientes, dispone del tamaﬁody la altura necesaria, quedando
completamente integrada en el entorno decorativo del punto de venta.

Estimaciéon 1.200 € (Mesa + Panel)

Programa Informatico Gestion Prefweb

Nuestro programa de gestion, lider mundial en nuestro sector, gestiona de
forma agil todo lo necesario para el dia a dia de su punto de venta, desde
presupuestos, pasando por el proceso productivo, hasta el plazo de entrega
y desde cualquier dispositivo (tablet, mévil u ordenador).

Valor 500 € - Coste "0 €”

Cartel Leds

La imagen exterior debe quedar igual de cuidada que la interior, por eso le
facilitamos el cartel led a color totalmente personalizable,donde podra
publicar las promociones, emitir las condiciones metereologicas y lo mas
Importante, destacar frente a otros hegocios de su zona,un cartel que a nadie
deja indiferente.

Estimacién 6.000 € (opcional)

Pagina Web

Gestionamos y creamos la pagina web de forma profesional, garantizando
D que esté al dia en todo momento, para que la imagen y calidad del punto de

venta sea la correcta, pudiendo ampliar en cuantas paginas se consideren,
incluido el arranque de Google Analytics

Pagina Web: Valor 50€/mes - Coste “0 €”
E Diseno 3D del Proyecto

Las cosas se piensan 10 veces para hacerlo solo 1, por eso disponemos de
disefio en 3D de la tienda, realizando un proyecto completo, donde podra
visualizar el punto de venta ajustado a la realidad, medidas, distribucion, etc.

Valor 1.000 € - Coste “0 €"

6 Diferencial de 30.000 € a los 22.450 € sera lo destinado a la adecuacién del local.

Coste variable en funcién de su estado.




EL EXITO DE TU NEGOCIO

2 semanas de formacion Att. al Cliente en tienda real E

La formacién constante es lo mas importante, ya que la base de las
empresas es la profesionalidad de las personas, por eso ofrecemos
formacion real con clientes reales en alguno de nuestros puntos de venta, de

la mano de los mejores gestores de este negocio.

Valor 750 € - Coste “0 €”

2 semanas de formacion de Instaladores

Para que nuestro producto sea Optimo, se requiere de una buena ll
instalacion, por ello, disponemos de una sala de formacion disefiada i
exclusivamente para que los instaladores estén formados con las Ultimas

tecnologias y sean también profesionales al maximo nivel.

Valor 750 € - Coste “0 €”

i

Revestimiento Paredes Corporativas

Disponemos de equipo de impresion, donde se garantiza un acabado
perfecto a medida, segun el disefio realizado, para que el ambiente en el
punto de venta sea el Optimo para el buen fin de las operaciones.

Estimaciéon 2.000 €

Paneles Decorativos

Al igual que las secciones, también disponemos de paneles decorativos
informativos, mediante los cuales podran mostrar a los clientes de forma
sencilla la alta calidad en los materiales empleados para la fabricacion de

nuestros productos y de este modo facilitar el proceso de venta.

Valor 400 € - Coste “0 €” IWE -

Fabricados para Expositor
Ventanas y techos

Asesoramiento y fabricacion de los elementos en la exposicion, garantizando
la correcta variedad de los mismos, para que el cliente pueda satisfacer
todas sus expectativas y necesidades.

Estimacion 6.000 € (8 productos)

Redes Sociales

Un equipo de Community Manager gestionara el perfil de su punto de venta
Replus en Facebook, publicando de forma periddica y promocional la
informacién mas actual del sector de forma personalizada, llegando de

forma directa a su cliente potencial.

Precio 60€/mes

Plataforma de venta ONLINE e

Esta plataforma esta redirigida a tu software de gestion de presupuestos
y pedidos, ubicada en una plataforma de compra online nacional que —

. A P Jor T . . o O
distribuye las compras a través del codigo postal del solicitante.
=
Configurador de alta calidad -
Permite configurar el producto segun las posibles variantes, lo cual =
permite disponer de todo el catalogo de productos de maneraonline,
este configurador plasmarala imagen en el monitor ubicado en el panel . O

de venta junto a la mesade atencion.

Estimacion para un local en buen estado: 22.450 € para un local de 75m2.




& PUNTO DE VENTA

Replus

EXCLUSIVIDAD

Tener un punto de venta Replus, es garantia de éxito, por eso le garantizamos la
exclusividad en la zona, basandose en el cumplimiento de los objetivos.

La apertura de un punto de venta Replus, estara condicionada a zonas de venta con un
volumen superior a 20.000 habitantes, bien sean ciudades, distritos, barriadas, centros
comerciales, etc. y cualquier zona claramente identificada y limitada. En las zonas de
venta que se considere viable la apertura de otros puntos de venta Replus, el
concesionario existente tendra derecho preferente, para este segundo punto de venta
Replus, para el que se establece una poblacion minima de 15.000 habitantes.

Los objetivos se basan en el calculo de la facturacion por parte del punto de venta
valorado en 15 Eur por habitante y de igual manera un valor de 9,75 Eur de compra a la
central de produccién proveedor al punto de venta.

CANON Y ROYALTIES

El punto de venta Replus no dispone de Canon alguno, ni siquiera de Royalties, pero
exigimos la contratacion del servicio de redes sociales a través de la empresa especifica.
Coste, 60 €/ Mes.

Ademas,se estima que el punto de venta debe realizar una inversion del 2% con respecto
a la facturacion en marketing en el ambito local, del mismo modo el proveedor también
realizauna inversion del 2% sobre su facturacion anual,para el mismofin de ambito nacio-
nal.



EJEMPLO CUENTA DE EXPLOTACION

Inversion Inicial

Inversion Local 75m2

Gastos Variables

Local Comercial mes
Seguros mes

Luz mes

Web y Redes Sociales

Publicidad

Asesoria / Contabilidad

Telefonia mes

Personal 1 mes

Personal 1/2 mes

Personal 2 mes

Personal 3 mes

Préstamo 30.000 €
Total Mes

Total Ano

Ventas Anuales

Mes 1 Enero

Mes 2 Febreo
Mes 3 Marzo

Mes 4 Abril

Mes 5 Mayo

Mes 6 Junio

Mes 7 Julio

Mes 8 Agosto
Mes 9 Septiembre
Mes 10 Octubre
Mes 11 Noviembre
Mes 12 Diciembre

Ventas

Margen B. del 35% Ventana

Gastos variables

Resultado

30.000,00 €

Ano 1
1.350,00 €
30,00 €
50,00 €
100,00 €
265,00 €
150,00 €
50,00 €
2.000,00 €

625,00 €
4.620,00 €
55.440,00 €

Ano 1
3.000,00 £
8.000,00 €

15.000,00 €
18.000,00 €
20.000,00 €
20.000,00 €
15.000,00 €
5.000,00 €
12.000,00 €
15.000,00 €
16.000,00 €
12.000,00 €
159.000,00 €
55.650,00 €
-55.440,00 €
210,00 €

Ano 2
1.377,00 €
30,00 €
50,00 €
100,00 €
477,00 €
150,00 €
50,00 €
2.000,00 €
900,00 €

- €

- €
625,00 €
5.759,00 €
69.108,00 €

Ano 2
5.400,00 €
14.400,00 €
27.000,00 €
32.400,00 €
36.000,00 €
36.000,00 €
27.000,00 €
9.000,00 €
21.600,00 €
27.000,00 €
28.800,00 €
21.600,00 €
286.200,00 €
100.170,00 €
-69.108,00 €
31.062,00 €

Ano 3
1.404,54 €
30,00 €
50,00 €
100,00 €
596,25 €
150,00 €
50,00 €
2.000,00 €
- €
1.500,00 €
- €
625,00 €
6.505,79 €
78.069,48 €

Ano 3
6.750,00 €
18.000,00 €
33.750,00 €
40.500,00 €
45.000,00 €
45.000,00 €
33.750,00 €
11.250,00 €
27.000,00 €
33.750,00 €
36.000,00 €
27.000,00 €
357.750,00 €
125.212,50 €
-78.069,48 €
47.143,02 €

Ano 4
1.432,63 €
30,00 €
50,00 €
100,00 €
745,31 €
150,00 €
50,00 €
2.000,00 €
900,00 €
1.500,00 €
- €
625,00 €
7.582,94 €
90.995,32 €

Ano 4
8.437,50 €
22.500,00 €
42.187,50 €
50.625,00 €
56.250,00 €
56.250,00 €
42.187,50 €
14.062,50 €
33.750,00 €
42.187,50 €
45.000,00 €
33.750,00 €
447.187,50 €
156.515,63 €
-90.995,32 €
65.520,31 €

Ano 5
1.461,28 €
30,00 €
50,00 €
100,00 €
819,84 €
150,00 €
50,00 €
2.000,00 €
- €
1.500,00 €
1.500,00 €
625,00 €
8.286,13 €
99.433,53 €

Ano 5
9.281,25 €
24.750,00 €
46.406,25 €
55.687,50 €
61.875,00 €
61.875,00 €
46.406,25 €
15.468,75 €
37.125,00 €
46.406,25 €
49.500,00 €
37.125,00 €
491.906,25 €
172.167,19 €
-99.433,53 €
72.733,66 €

Los costes y la venta de la instalacion no estan incluidos en esta cuenta de explotacion y se estiman en
un 25% sobre el total de la venta.

La estimacion de venta maxima media se cataloga en 15 € por habitante.



TU PUNTO DE VENTA EN TAN SOLO 2 MESES

FERIA

o

CONTACTO APERTURA

Semana 1 Semana 8
FABRICA @ REpIE Q s
Semana 2 Semana 7

EN 2

@ MEES @ FORMACION

ESTUDIO
DE NEGOCIO Semana 6
Semana 3

BUSQUEDA a a DISENO

DE LOCAL DE INTERIOR

Semana 4 Semana 5

¢A qué esperas para abrir la ventana a
TU NEGOCIO?
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" DESCARGUE PARA VER EL VIDEO DE
UNA TIENDA REAL

ALGUNOS DE NUESTROS
PUNTOS DE VENTA REPLUS

1"



Ventanas Replus Mallorca ( Mallorca)

“Joaquin Fernandez Asistencia” ( Madrid)

Replus

12

.
Camino Puertas y Ventanas ( Madrid)

Ventanas Propya Alcala de Henares ( Madrid)




“Arte ventana” ( Murcia)

“Ventanas Gallego” Molina de Segura ( Murcia)

“Renovaven” Alcoy ( Alicante)

“Renovaven” Alcoy ( Alicante)




#

“Ventanas Alicante” ( Alicante)

“Caymar” Benidorm ( Alicante)

Replus

-
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“Oscilovén” Cocentaina ( Alicante)



“Crearsur” (Granada)

“Aluminios Nazarenos” Los Bermejales (Sevilla)

SALA PASSIVHAUS

“Revenval” Valencia



“Ventanas IBI ” |bi ( Alicante)
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“ARQ Decora” (Las Palmas de Gran Canaria)




INCENTIVOS DE VENTA

DISENO DE PROMOCIONES

N
)

©00o ) +mando

m Doble
Oscilobatiente

m Motorizaciéon
Persianas

FABRICA CON LA ULTIMA TECNOLOGIA
Y CERTIFICADOS PASSIVHAUS

& PUNTO DE VENTA

Replus

$)

&5

m Triple m Financiacion
Vidrio a Medida
Ventanas
certificadas
Bis Uw=0,70 is Uw= 0,66
Mit Ug = 0,50 Mit Ug = 0,50 Mit Ug = 0,50

warm gemaBigtes Klima warm gemaBigtes Klima warm gemaBigtes Klima

phC phB phB

ZERTIFIZIERTE ZERTIFIZIERTE ZERTIFIZIERTE
KOMPONENTE KOMPONENTE KOMPONENTE

Passivhaus Institut Passivhaus Institut Passivhaus Institut




& Replus

DATOS OPERATIVOS

Datos Generales

Nombre de La Empresa: Regicarp S.L.

Nombre de La Marca: Punto de Venta Replus
Actividad: Fabricacion de Cerramientos Eficientes
N.I.F.: B 03442415

Telefono: 966544310

Web: replus.es

Mail: info@replus.es

Persona de Contacto: Sr. Juan Miguel Cantdé (Director Comercial)

Sociedad

Fecha de Constitucién: 18 de Abril de 1989
En: Alcoy

Marca

Titulo de la concesién: Punto de Venta Replus.

Logo & PUNTO DE VENTA
CIUDAD

Replus

ACUERDO COMERCIAL

Si estd interesado, solicitenos nuestro acuerdo comercial, un asesor comercial nuestro
muy amablemente le atendera y explicara cuantas dudas le puedan surgir, incluso se
podra revisar el citado acuerdo en nuestra central, donde comprobara de primera mano,
todos nuestros procesos y visitara algunos de nuestros Puntos de Venta Replus.



Notas

Sujeto a Cambios. L Replus



ESTAMOS CONTIGO

EN TODO MOMENTO

Nosotros nos encargamos
de todo

REGICARP S. L.
C/ Denia, 36 - Apdo. Postal, 286
03820 Cocentaina (Alicante) Spain

T. 966544310
info@replus.es / www.replus.es

Ventanas
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