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Disponemos de cursos de venta de forma continuada, presencial y online para

garantizar la más alta profesionalidad del personal del punto de venta, esta formación

no solo se realiza en las instalaciones de la central, sino también en puntos de venta

ya operativos.

Tener un catálogo de productos competitivos y de fácil gestión, el cual nos permite

crecer y alcanzar los objetivos marcados.

Disponer de un modelo de negocio probado, conmucha experiencia, pudiendo constatar

su viabilidad a través de losmás de 150 puntos de venta ya existentes.

Un negocio sin stock, solo realiza la compra cuando ya se ha materializado la venta,

sin productos descatalogados ni desfasados, el único stock es la exposición.

Disponer de atención comercial personal desde el primer momento, durante todo el

proceso, desde la localización del futuro punto de venta y selección del local, hasta

la negociación del mismo, un asesoramiento completo.

Valoración conjunta del presupuesto total para el acondicionamiento completo del

punto de venta, inclusive haciendo un diseño 3D personalizado sobre el local en

cuestión, antes de dar el paso definitivo a la inversión.

Confeccionamos de forma personalizada, la cuenta de explotación del punto de

venta para ejercicio de 5 años consecutivos, tiempo estimado de la amortización.
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GESTIONAR UN NEGOCIO CONSTANTE...



Disponemos de información respecto a las entidades bancarias, especializadas en

este tipo de inversión, con posibilidad dematerializar la financiación de la inversión.

Disponibilidad de servicio de comunicación y gestión de la páginaweb, con actualizaciones

constante y periódicas, garantizando una imagen actual.

Software de gestión específico diseñado para cubrir todas las necesidades del punto

de venta,mediante el cual podrán realizar los presupuestos en el momento de forma

ágil y sencilla, de este modo el cliente podrá salir de la tienda con su presupuesto.

Además, cuando se formalice la venta, podrá enviar el pedido a fábrica de forma

rápida.

Plataforma de venta Online, la cual permite tener abierto el punto de venta las 24

horas al día los 7 días de la semana, lo que permite tener una gestión de venta

actualizada.

También hemos desarrollado un tracking , a través del cual podrán ver en tiempo

real el estado de sus pedidos, sabiendo en todo momento si estamos a la espera de

la recepción de materiales, en qué proceso de fabricación se encuentra, incluso si ya

está en ruta el nombre del transportista y el teléfono correspondiente.

Un sistema de gestión de cobros sin morosidad, nuestra gestora de cobros le orienta

y facilita la información de la viabilidad en la venta, para que disponga de los recursos

necesarios para empezar cada proceso.

En completa predisposición al punto de venta, en cuanto a su infraestructura ,

pudiendo realizar visitas a planta de producción de la marca, incluso también

visitas a las plantas de fabricación de nuestros distintos proveedores relevantes.

Desde nuestro departamento comercial ofrecemos asesoramiento en la contratación

del personal, pudiendo estar presente en las entrevistas.
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La imagenexteriordebequedar igualde cuidadaque la interior,poreso le
facilitamos el cartel led a color totalmente personalizable,donde podrá
publicar laspromociones,emitir las condiciones metereológicas y lo más
importante,destacarfrenteaotrosnegociosde suzona,uncartel queanadie
deja indiferente.
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Plataforma de venta ONLINE
Estaplataformaestáredirigidaatusoftwaredegestióndepresupuestos

ypedidos,ubicadaenunaplataformadecompraonlinenacional que
distribuye lascomprasa travésdelcódigo postaldel solicitante.

Configuradorde alta calidad
Permiteconfigurarelproducto segúnlasposiblesvariantes,locual

permite disponerde todo el catálogo de productosde maneraonline,
esteconfiguradorplasmarála imagenenelmonitorubicado enelpanel

de venta junto a la mesade atención.
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El punto de venta Replus no dispone de Canonalguno,ni siquiera de Royalties,pero
exigimosla contratación del servicio de redes socialesa travésde la empresaespecífica.
Coste, 60€/Mes.

Además,seestimaque el punto de venta debe realizaruna inversión del 2% con respecto
a la facturación en marketing en el ámbito local, del mismomodo el proveedor también
realizaunainversióndel2% sobresufacturación anual,para elmismofindeámbitonacio-
nal.
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EJEMPLO CUENTA DE EXPLOTACIÓN
Inversión Inicial
Inversión Local 75m2 30.000,00 €

Gastos Variables Año 1 Año 2 Año 3 Año 4 Año 5
Local Comercial mes 1.350,00 € 1.377,00 € 1.404,54 € 1.432,63 € 1.461,28 €

Seguros mes 30,00 € 30,00 € 30,00 € 30,00 € 30,00 €

Luz mes 50,00 € 50,00 € 50,00 € 50,00 € 50,00 €

Web y Redes Sociales 100,00 € 100,00 € 100,00 € 100,00 € 100,00 €

Publicidad 265,00 € 477,00 € 596,25 € 745,31 € 819,84 €

Asesoría / Contabilidad 150,00 € 150,00 € 150,00 € 150,00 € 150,00 €

Telefonía mes 50,00 € 50,00 € 50,00 € 50,00 € 50,00 €

Personal 1 mes 2.000,00 € 2.000,00 € 2.000,00 € 2.000,00 € 2.000,00 €

Personal 1/2 mes - € 900,00 € - € 900,00 € - €

Personal 2 mes - € - € 1.500,00 € 1.500,00 € 1.500,00 €

Personal 3 mes - € - € - € - € 1.500,00 €

Préstamo 30.000 € 625,00 € 625,00 € 625,00 € 625,00 € 625,00 €

Total Mes 4.620,00 € 5.759,00 € 6.505,79 € 7.582,94 € 8.286,13 €

Total Año 55.440,00 € 69.108,00 € 78.069,48 € 90.995,32 € 99.433,53 €

Ventas Anuales Año 1 Año 2 Año 3 Año 4 Año 5
Mes 1 Enero 3.000,00 € 5.400,00 € 6.750,00 € 8.437,50 € 9.281,25 €

Mes 2 Febreo 8.000,00 € 14.400,00 € 18.000,00 € 22.500,00 € 24.750,00 €

Mes 3 Marzo 15.000,00 € 27.000,00 € 33.750,00 € 42.187,50 € 46.406,25 €

Mes 4 Abril 18.000,00 € 32.400,00 € 40.500,00 € 50.625,00 € 55.687,50 €

Mes 5 Mayo 20.000,00 € 36.000,00 € 45.000,00 € 56.250,00 € 61.875,00 €

Mes 6 Junio 20.000,00 € 36.000,00 € 45.000,00 € 56.250,00 € 61.875,00 €

Mes 7 Julio 15.000,00 € 27.000,00 € 33.750,00 € 42.187,50 € 46.406,25 €

Mes 8 Agosto 5.000,00 € 9.000,00 € 11.250,00 € 14.062,50 € 15.468,75 €

Mes 9 Septiembre 12.000,00 € 21.600,00 € 27.000,00 € 33.750,00 € 37.125,00 €

Mes 10 Octubre 15.000,00 € 27.000,00 € 33.750,00 € 42.187,50 € 46.406,25 €

Mes 11 Noviembre 16.000,00 € 28.800,00 € 36.000,00 € 45.000,00 € 49.500,00 €

Mes 12 Diciembre 12.000,00 € 21.600,00 € 27.000,00 € 33.750,00 € 37.125,00 €

Ventas 159.000,00 € 286.200,00 € 357.750,00 € 447.187,50 € 491.906,25 €

Margen B. del 35% Ventana 55.650,00 € 100.170,00 € 125.212,50 € 156.515,63 € 172.167,19 €

Gastos variables -55.440,00 € -69.108,00 € -78.069,48 € -90.995,32 € -99.433,53 €

Resultado 210,00 € 31.062,00 € 47.143,02 € 65.520,31 € 72.733,66 €

Los costes y la venta de la instalación no están incluidos en esta cuenta de explotación y se estiman en
un 25% sobre el total de la venta.

La estimación de venta máxima media se cataloga en 15 € por habitante. 9
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“MalagaVent” Málaga
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“Aluminios Nazarenos” Los Bermejales (Sevilla)

“Crearsur” (Granada)
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“ARQ Decora” (Las Palmas de Gran Canaria)
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ESTAMOS CONTIGO
EN TODO MOMENTO


